<=SLISTER

the smart longlist tool

Buy-Side Intell/i;lgent%r] Scoring- Abfrage Sell-Side
orrtnmus
g = Beteiligungsanlass 4
i = Branche
SR = Detailbranche

= |nvestmentansatz = Umsatz

= |nvestitionskriterien S i . EBIT

= Fokusbranchen martlist = Region

= Keywords

= Portfolio

= Ansprechpartner

Die Idee hinter SLISTER

SLISTER digitalisiert die Erstellung der Liste potentieller Kaufer (Longlist) und macht sie so zur ,Smartlist”, einem wertvollen und innovativen Tool fiir den M&A-
Prozess
= Alsintegraler Bestandteil des M&A-Geschéftes musste die Longlist bisher = Die Smartlist basiert auf einem intelligenten Algorithmus, der die Abfrage der
in aufwéandiger und zeitintensiver Recherche durch den Verkdufer oder Sell-Side mit aktuellen und aussagekraftigen Kauferprofilen abgleicht.
seinen M&A-Berater erarbeitet werden.
= Die passenden Unternehmenskaufer werden dann - geordnet nach der
= Bei diesem Vorgehen ist aber weder eine Vollstandigkeit noch die Passform - auf der Smartlist dargestellt und konnen direkt und gezielt
Aktualitat der Longlist garantiert kontaktiert werden.

Preisgestaltung Buy-Side
Basis Standard Professional
KOSTENLOS 45€p.m./ 450 € pa. 60€p.m./ 600€ pa.

Suche in bis zu 2 Branchen Suche in bis zu 6 Branchen Unbegrenzter Suchumfang

Fiir die Sell-Side bleibt SLISTER dauerhaft KOSTENLOS

Mehrwert fiir die Buy-Side Mehrwert fiir die Sell-Side
Roadshows, Marketing, Netzwerkpflege — SLISTER reduziert den Aufwand, dermit ~ SLISTER bietet der Sell-Side ein kostenloses Tool, dass nur die passenden Investoren
der Kommunikation der Suchkriterien an das Netzwerk verbunden ist. identifiziert und anhand der Passform sortiert. Der Verkéufer und sein Berater
konnen die Kaufer dann gezielt ansprechen.
= Professionelle und auf den Verkdufer abgestimmte Darstellung des Profils = SLISTER ist fiir die Sell-Side kostenlos - heute und in Zukunft
= Intelligenter Algorithmus garantiert hohe Passform von K&ufern und = Intuitive Nutzeroberfldche - Erstellen, speichern, bearbeiten, exportieren und
Zielunternehmen ansprechen in wenigen Schritten
= Passgenaue Individualisierung des Suchprofils durch detaillierte = Hohere Effizienz im Verkaufsprozess durch minimierten Rechercheaufwand

Eingabemaglichkeiten = Darstellung der potentiellen Kaufer nach Relevanz und Passform

= Suchprofil als tagesaktuelle Visitenkarte fiir hohe Visibilitdt bei der Sell-
Side

= Automatische Beriicksichtigung auch auf in der Vergangenheit
gespeicherten Smartlists

= RegelmaBige Updates zu Matches und hilfreiche Hinweise zur besseren
Ausgestaltung des Suchprofils per Mail

Vielzahl qualifizierter Kdufer: Finanzinvestoren, Unternehmen, Family Offices
und MBI-Kandidaten

= Direkter Zugang zu branchenspezifischen Ansprechpartnern iiber eine
integrierte Kontaktmaglichkeit

lhre Ansprechpartner
Sie haben Anregungen oder Fragen zu SLISTER? Wir stehen Ihnen gerne Rede und Antwort! Unser Team erreichen Sie unter der 0231 - 139 7026 18.
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